
Il Giornale del Rivenditore Edile
Gennaio/Febbraio 2010

anno XXIX · n. 1 · Gennaio-Febbraio 2010

Poste Italiane S.p.A. - Spedizione 
in abbonamento postale - 
D.L. 353/2003 
(conv. in L. 27/02/2004 n.46) 
art. 1, comma 1, DCB Milano. 
In caso di mancato recapito
inviare al CMP Roserio 
per la restituzione al mittente 
previo pagamento resi

Una copia € 1,50
Abbonamento annuo € 15,00
C.C. Postale 39068598

Più innovazione
per reagire alla crisi
È questa la “ricetta” per 
superare la crisi e farsi 
trovare pronti per la 
ripresa. Ne paliamo con 
Giuseppe Quartarella
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Più compattezza 
con le fi bre
I prodotti a base 
cementizia e le malte 
fi brorinforzate, sviluppate 
per incrementare la 
resistenza in opera
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Il mercato è maturo 
per le sinergie?
Il rapporto fra rivenditori 
e produttori è da sempre 
diffi cile. Ne parliamo 
con 12 imprenditori 
della distribuzione

INCHIESTA

6
L a trimestrale di fi ne 2009 

presentata da JP Morgan a 
metà gennaio è, al contem-

po, paradigma della situazione in 
cui agiscono gli istituti di credito 
nel dopo-crisi e violento schiaf-
fo in faccia all’opinione pubbli-
ca in attesa di un rapido ritor-
no degli enti fi nanziari al soste-
gno dell’economia reale. A fronte 
di un risultato con utili più che 
quadruplicati rispetto al trime-
stre precedente, JP Morgan, co-
sì come altre banche (anche del 
nostro Paese), come primo passo 
sceglie piuttosto quello di delibe-
rare “maxi bonus” per manager 
e dipendenti. Ciò che sulle prime 
può sembrare una mossa grosso-
lana in spregio all’evidenza del 
come e da chi questi Istituti so-
no stati tirati fuori da una fi ne 
certa, nasconde però motivazio-
ni più astute. Un pubblico dietro 
front sui “bonus” diventerebbe 
l’effi mera vittoria di un’opinione 
pubblica che così allenterebbe la 
pressione sugli istituti di credi-
to, ma la sostanza per i mercati (segue a pagina 2)
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non cambierebbe di una virgola 
e questo è in sostanza il cinico 
successo delle banche. La parti-
ta si gioca ormai a un livello su-
periore, è un potente braccio di 
ferro fra le lobby fi nanziarie e i 
governi, tenuti da anni sotto ri-
catto. Il minimo battito d’ali di 
una farfalla a Singapore produce 
un terremoto a Occidente: non è 
più solo una suggestiva metafo-
ra per spiegare la teoria del caos; 
gli effetti di questa guerra silen-
ziosa dei piani alti li sperimen-
tiamo ogni giorno sulla nostra 
pelle e pertanto comprendere ciò 
che succede nelle intricate dina-
miche relazionali tra le struttu-
re fi nanziarie e quelle politiche, 
signifi ca dotarsi di una mappa 
per orientarci nella vita econo-
mica di ogni settore di merca-
to, compreso quello in cui ope-
rano i rivenditori edili. La com-
prensione del vero messaggio 
delle tante JP Morgan, sta tutta 
nell’analisi dei dati contabili di 
queste trimestrali, nelle pieghe 
della composizione dei profi tti e 

nel collegamento dei risultati at-
tuali con quanto successo prima 
della crisi. 
La situazione fi nanziaria degli 
istituti di credito a livello mon-
diale, implosa per l’entità dei tito-
li tossici e dei derivati che questi 
avevano in pancia (con il relati-
vo squilibrio fra debiti e crediti) 
ha portato i governi a dramma-
tiche scelte di salvataggio trami-
te un incremento esponenziale 
del debito pubblico a carico del-
la collettività; una massa enorme 
di liquidità girata in toto al siste-
ma fi nanziario per non far veni-
re meno il loro ruolo economi-
co e sociale. Passata la buriana, 
le banche, tornate a godere dei 
benefi ci di questa liquidità, han-
no dapprima sostenuto i propri 
capitali nei mercati borsistici e, 
come contropartita, acquistato a 
piene mani i titoli del debito pub-
blico emessi dai propri governi, 
tagliando fuori i mercati econo-
mici in una partita di giro tutta 
fi nanziaria. 

di Pier Angelo Cantù 

LE BANCHE E LA CRISI

Meno Piazza Affari 
e più sostegno alla piazza
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Kerakoll Waterstop System è il mar-
chio Kerakoll che raggruppa i si-
stemi impermeabilizzanti di balconi, 
terrazzi e qualsiasi superficie ester-
na prima della posa di rivestimen-
ti ceramici, pietre naturali e mosai-
co vetroso. AquaExpert 1 è un si-
stema impermeabilizzante flessibile 
ad elevata adesione e durabilità che 
garantisce la massima semplicità e 
velocità di applicazione. È specifico 
per le superfici sopracitate prive di 
giunti di frazionamento e dilatazio-
ne nel massetto da pavimentare. La 
semplicità di utilizzo e di posa è da-
ta dagli elementi che compongono 
il sistema, ovvero l’eco-membrana 
monocomponente Nanoflex ed il na-
stro impermeabile per giunti Aqua-
Stop 70 che evitano l’utilizzo del-
la rete d’armatura. Nanoflex grazie 
all’innovativa formulazione è in gra-
do di garantire una resa del 30% di 
m2 rispetto al sacco da 32 kg di bi-
componente. Con Nanoflex si appli-
ca il nastro in polipropilene non tes-
suto con trattamento impermeabile 
alcali-resistente ad elevata adesione 
per giunti perimetrali. Infatti grazie 
alla microtrama del tessuto è pos-
sibile posarlo senza utilizzare altri 
prodotti. Alla base delle prestazioni 
del sistema Kerakoll vi è la tecnolo-
gia Nanotech: attraverso un’attenta 

indagine dei processi nanometrici si 
è identificato il polimero, quindi la 
sua composizione nanometrica, in 
grado di massimizzare le prestazio-
ni finali della membrana. La gran-
de sfida vinta dagli ingegneri Kera-
koll durante lo sviluppo di Nanoflex 
è stata quella di regolare il processo 
d’idratazione dei cementi in funzione 
delle caratteristiche del polimero per 
produrre il reticolo di nanostrutture 
ideale per qualità e quantità: il retico-
lo Nanotech. Nanoflex e nessun’altra 
soluzione Kerakoll contiene nanopar-

ticelle, i polimeri utilizzati presentano 
la più bassa emissione di sostanze 
volatili e l’ottimizzazione dei proces-
si permette una diminuzione dell’im-
piego di cemento, la cui produzione 
genera elevate emissioni di anidride 
carbonica nell’atmosfera.

IMPERMEABILIZZAZIONE

Per gli specialisti dell’acqua  
IsOLAMENtO tERMOAcustIcO

Comfort sotto il pavimento 

Habito Casa Comfort è la rispo-
sta di Saint-Gobain alle esigen-
ze della moderna edilizia residen-
ziale. Dall’esperienza di Placo e 
Rigips nasce la nuova gamma di 
soluzioni basata sulla tecnologia 
dei sistemi costruttivi a secco. Si-
stemi performanti, completi e du-
raturi per assicurare isolamento 
termico e acustico, estetica, ef-
ficienza energetica, performance 
statiche nell’edilizia residenziale. 
Questi sistemi sono oggi più per-
formanti rispetto al passato gra-
zie al miglioramento delle materie 
prime e a una maggior conoscen-
za delle caratteristiche costruttive. 
Per rispondere così alle prestazioni 
tecniche e progettuali della moder-
na edilizia residenziale nasce Ha-
bito Casa Comfort, la nuova gam-
ma di soluzioni basata sulla tec-
nologia dei sistemi a secco per le 
compartimentazioni interne. Habito 
offre isolamento termico e acusti-
co, riduzione dei consumi energe-
tici per il riscaldamento invernale 
e il condizionamento estivo, mo-
dularità, versatilità nelle soluzioni 
estetiche e per le esigenze della 
domotica moderna, sicurezza con-
tro le intrusioni, performance sta-
tiche. Inoltre, permette il controllo 
dei processi di cantiere, versatili-
tà nella progettazione, semplicità 

e velocità di realizzazione. I siste-
mi Habito rispettano tutti i requi-
siti acustici passivi richiesti dalle 
principali disposizioni legislative in 
ambito di isolamento acustico. Tut-
te le soluzioni Habito sono testate 
in laboratorio, presso Ente tecni-
ci all’avanguardia nel “testing” di 
prodotto e nelle certificazioni.

sIstEMI A sEccO

La casa confortevole come un (h)abito   

Spektra fornisce sistemi di misura-
zione laser e servizi per il cantiere. 
Uno dei più performanti strumenti di 
Spektra è l’HV401, un livello laser per 
piani orizzontali, verticali e squadri do-
tato del sistema di autolivellamento 
più preciso e veloce dell’intera gam-
ma per una resa senza compromessi. 
Il livello laser universale è dotato di un 
compensatore che stabilizza automa-
ticamente le differenze di temperatu-
ra per una precisione senza eguali. Il 
rotore dello strumento Spektra HV401 
è protetto da polvere ed acqua gra-
zie ad una gabbia sigillata, coperta 
da brevetto, che permette una forte 
resistenza in caso di urti e cadute, 
rischi che in cantiere sono all’ordine 
del giorno. L’HV401 viene consegna-
to dotato di valigia di trasporto, ricevi-
tore modello HR450 oppure HL700, 
treppiede base elevazione, stadia da 
cantiere, sacca porta accessori mo-
dello SKBAG, telecomando, staffa di 
posizionamento, batterie ricaricabili 
e caricatore. La durata della batteria 
consente inoltre una sola ricarica set-
timanale poiché garantisce una dura-
ta di circa 55 h. Il raggio di azione del 
telecomando consente di muoversi li-
beramente in tutto il cantiere avendo 
una portata di 200 m.

stRuMENtI DI MIsuRA

Al miglior livello   
Un’unica soluzione: isolamento acusti-
co e isolamento termico con Disteso di 
Termolan, azienda specializzata nel-
la produzione di soluzioni isolanti con 
sede a Quattro Castella (RE). Disteso 
è un isolante anticalpestio a marchio 
CE prodotto in Italia composto da po-
listirene espanso elasticizzato (eps T), 
pensato per rispondere con un uni-
co prodotto sia alle esigenze acusti-
che che termiche dei solai interpiano. 
Isolamento acustico ottenuto con un 
innovativo processo di pressione di-
namica controllata elettronicamente, 
la soluzione Termolan ha una notevo-
le elasticità e valori di rigidità dinami-
ca molto bassi: caratteristiche che lo 
rendono un prodotto ideale per l’isola-
mento dei rumori da calpestio. Prodot-
to con polistirene espandibile Neopor, 
Disteso ha una capacità termoisolante 
maggiorata dalle particelle di grafite 
contenute nella materia prima. Que-
sta particolare caratteristica, unita alle 
qualità isolanti proprie dell’EPS, ga-
rantisce un ottimo isolamento termi-
co e un’efficace riduzione dei consumi 

energetici dell’edificio. Riassumendo, 
Disteso è un prodotto unico con un uti-
lizzo duplice, che garantisce un isola-
mento anticalpestio superiore accom-
pagnandolo al migliore isolamento ter-
mico. Disponibile anche nella versione 
Disteso Radiante, ovvero l’innovativo 
pannello termoisolante anticalpestio 
pensato appositamente per gli im-
pianti di riscaldamento a pavimento; 
abbina infatti le caratteristiche termi-
che ed acustiche di Disteso (polisti-
rene espanso elasticizzato eps T) ad 
un pannello in polistirene (eps 250) 
preformato per la posa veloce e si-
cura dei tubi dell’impianto. Utilizzare 
Disteso Radiante significa avere con-
centrato in un unico prodotto l’isola-
mento acustico e termico del solaio, 
rispettando tutte le normative vigenti 
in materia. L’utilizzo di massetti “gal-
leggianti” su materiale resiliente è una 
delle soluzioni maggiormente utilizzate 
per limitare la trasmissione dei rumo-
ri impattivi nei solai ai fini del rispetto 
dei requisiti acustici passivi degli edifi-
ci previsto dal Dpcm 5/12/1997.

La gamma S.Anselmo si arricchisce 
di due nuove colorazioni, Light e Vinta-
ge. Entrambe appartengono all’esclu-

siva Superior Line, 
che caratterizza il 
mercato dei mat-
toni facciavista per 
la ricercatezza cro-
matica e la qualità 
d’impasto realiz-
zato con le miglio-
ri argille. Light è il 
frutto di accurati 

studi sui matto-
ni a pasta gialla, 

che hanno prodotto un risultato ecce-
zionale dal punto di vista stilistico. La 
delicata tendenza al “limone” ed il co-
lore uniforme rendono questo mattone 
indicato per le architetture contempo-
ranee, caratterizzate dall’uso di vetro 
e metallo. Anche Vintage, il cui nome 
retrò fa riferimento allo stile del prodot-
to, si presta per ab-
binamenti hi-tech: il 
grigio leggero simile 
alla malta è una cro-
mia che attualizza le 
tendenze del passa-
to ed esalta l’acco-
stamento tono su 
tono con materiali 
metallici.

LAtERIZI 

Nuove tinte  
per S.Anselmo   TecnoGen, azienda specializza-

ta nella realizzazione di generatori 
portatili e mobili, propone i grup-
pi elettrogeni della serie LX, parte 
della gamma di modelli da 3000 a 
3600 giri. Disponibili sia in versio-
ne monofase che trifase le macchi-
ne della linea, realizzate in ben 24 
modelli con potenze variabili da 4,5 
a 13,3 kVA, sono allestite sia in ver-
sione con motore a benzina o die-
sel da 3000 giri/minuto raffredda-
to ad aria e dispongono di 

avviamento 
elettrico e manua-
le con autoavvolgente. Caratteriz-
zati da un design particolarmente 
ricercato, i generatori della serie 
LX si distinguono particolarmente 

per la accurata qualità costrutti-
va. Dispongono infatti di una co-
pertura completa della parte su-
periore, composta da un robusto 
tetto in lamiera con punto 
di sollevamento centrale, di 
un serbatoio maggiorato da 
20 litri realizzato in polietilene e 
di un quadro elettrico posizionato 
in un apposito vano protetto, se-
parato dal gruppo motore/alterna-
tore, quindi esente da vibrazioni, 
e fornito di contaore e interruttore 
magnetotermico/differenziale per 

la massima sicurezza 
elettrica. Grazie a 
queste caratte-
ristiche costrut-
tive e ai motori 
Honda di ultima 
generazione in-
stallati, che nelle 
versioni a benzi-
na rientrano nei 
parametri della 
normativa rumo-
re 2000/14/CE, i 

gruppi elettrogeni 
della serie LX rappre-

sentano una soluzione ottima-
le per gli operatori che necessita-
no di attrezzature dotate di un al-
lestimento di livello professionale, 
pur rimanendo nella gamma non 
insonorizzata.

AttREZZAtuRE

Energia portatile   


